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Food For Joe se
refuerza en Europa y
alcanzará los 1.200

puntos de venta
* La empresa prevé cerrar el 2025 incrementando sus

ingresos hasta los 8,5 millones de euros

Albane Sabater y Josep Casas, fundadores de Food For Joe. EE
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Food For Joe, la startup catalana dedicada a la alimentación animal,

arranca un nuevo año con la mirada puesta en sumar más de 1.200

puntos de venta y consolidarse en Europa. Actualmente, la marca

comercializa su producto a través de 760 tiendas ajenas, algunas de

las cuales incluyen clínicas veterinarias. El objetivo para 2026 es

superar las 1.000 en España, llegar a las 200 en Francia y a 30 tanto

en Italia como en Portugal. "En nuestro sector, las tiendas cada vez

más ofrecen servicios complementarios a la venta de comida,

ubicarnos en negocios donde el nivel de recomendación del

prescriptor sea importante nos potencia", explica Albane Sabatier,

cofundadora de Food For Joe.

Además de las tiendas de barrio, la startup tiene presencia en

supermercados como La Sirena o en Costco. Si bien, a día de hoy,

utilizan principalmente el canal directo con el consumidor (B2C) para

vender sus productos a través de una suscripción online. De esta

forma, el cliente recibe la comida preparada y envasada al vacío cada

15 días, la cual puede recoger en un establecimiento que trabaje con

la empresa.

La compañía prevé cerrar 2025 con cerca de 15.000 clientes

recurrentes y firmar 8,7 millones de euros en ingresos, un

incremento del 63% respecto del año anterior. Un crecimiento que,

sin embargo, esperan reducir a la mitad en este ejercicio a fin de

mejorar su viabilidad a largo plazo. "Cuando empiezas solo piensas

en crecer al máximo, pero ahora que llevamos ya cuatro años, nos

queremos enfocar en optimizar nuestros recursos y procesos para

ser más viables en un futuro sin tocar la calidad de nuestro

producto", apunta Sabatier.
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En estos momentos, se encuentran ampliando su fábrica de Galicia,

donde producen la totalidad de su producto. Esperan que las obras

les hagan ganar capacidad de producción y permitan abarcar incluso

otras líneas de comida para animales más allá de los perros y los

gatos. "Ahora mismo no podemos dar detalles concretos, pero

esperamos ampliar nuestro portfolio de alimentos, suplementación

y snacks", dice Sabatier.

Además, en 2025 Food For Joe puso en marcha un nuevo almacén

propio en Massanes (Girona) ubicado en la antigua nave de

Naturitas. La marca invirtió cerca de medio millón de euros para

adecuar este centro y poder distribuir desde ahí el 60% de sus

pedidos.
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