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Value-Added Distribution für IT-Security. Ausschließlich über den

Channel.

Aqaio ist Distributor für Reseller, Systemintegratoren und OEMs im

deutschsprachigen Raum. Wir verkaufen zu keinem Zeitpunkt an Ihre Endkunden

– Ihr Kundenverhältnis bleibt Ihres.

Wir führen Hersteller, die sich technisch ergänzen und zu Gesamtlösungen

kombinieren lassen, statt sich im Portfolio zu kannibalisieren. Ob Endpoint,

sicherer Datenaustausch, Netzwerk oder Threat Intelligence – Sie decken mehr

Bedarf beim selben Kunden ab.

Dazu kommt das, was eine reine Volumendistribution nicht leistet:

deutschsprachiger Presales, 2nd-Level-Support, Schulungen für Sie und Ihre

Kunden sowie Unterstützung bei Beratung, Marketing und Logistik.

2019

Gründung

19

Hersteller im Portfolio

DACH

Deutschland,
Österreich, Schweiz

100 %

Channel – kein
Direktgeschäft

Über Aqaio
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1 Strategischer Vertrieb

Wir entwickeln mit Ihnen den Angang: welche Hersteller zu welchen Ihrer

Kunden passen, wo im Bestand Cross-Selling-Potenzial liegt und wie Sie

den Einstieg führen.

2 Projektunterstützung

Von der Idee bis zur Umsetzung – wir begleiten jeden Schritt vom PoC bis

zur technischen Implementierung.

3 Presales & Training

Live-Demos und technische Deep-Dives, auf Wunsch direkt im Termin mit

Ihrem Endkunden. Dazu NFR-Zugänge und Herstellerzertifizierungen für Ihr

Team.

4 Projektregistrierung

Schnell, transparent und nachvollziehbar: Wir übernehmen die

Registrierung beim Hersteller, sichern Ihnen Projektpreise und schützen Ihr

Projekt vor Wettbewerbern im selben Account.

5 Zuverlässige Logistik

Reibungslose, pünktliche und sichere Lieferung – inklusive

Transportversicherung bei hochwertigen Sendungen.

6 Echte Zusammenarbeit

Wir gestalten Lösungen gemeinsam mit Ihnen und geben Ihnen den

direkten Draht zum Hersteller, wenn es die Sache beschleunigt.

Unsere Leistungen
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Typische Kombinationen

Corelight und Garland für vollständige Netzwerksicht · runZero und Sumo

Logic für Inventar und Auswertung in einem Zug · Fortra DCS klassifiziert,

Kiteworks setzt die Klassifizierung beim Versand durch · Red Sift und

Silent Push für Domain- und Markenschutz.

Ergänzend im Portfolio: easybell für Cloud-Telefonie und SIP-Trunking.

Unsere Hersteller
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U N S E R E  H E R S T E L L E R

Absolute ist fest in der Firmware von Endgeräten

verankert – die Verbindung bleibt bestehen, selbst nach

Neuinstallation oder Festplattentausch.

Sicherheitsagenten, die ausfallen, reparieren sich selbst.

Für: Kunden mit großen Notebook-Flotten, Außendienst,

Behörden und Bildungsträger.

DriveLock schützt Endpoints durch Device Control,

Application Whitelisting und Verschlüsselung. Mit idgard

kommt versiegelter Cloud-Speicher aus deutscher

Entwicklung dazu.

Für: Mittelstand mit DSGVO-Nachweispflicht, Fertigung,

Kunden mit BSI-Anforderungen.

FileWave vereint Endpoint-Management für macOS,

Windows, iOS und Android in einer Konsole –

automatisiertes Patching, sichere Softwareverteilung,

vollständige Gerätekontrolle.

Für: Bildungsträger, Kommunen, gemischte Geräteflotten.

Aktueller Anlass: Migration von Cisco Meraki Systems Manager.

DOPE liefert ein gerätebasiertes Secure Web Gateway

mit lokaler SSL-Inspektion und KI-gestütztem DLP – ohne

Umweg über ein Rechenzentrum.

Für: Kunden, die über die Latenz ihres Cloud-Proxys klagen.

Ablösung von Zscaler oder Netskope.

Endpoint
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U N S E R E  H E R S T E L L E R

Kiteworks vereint E-Mail, Filesharing, MFT, SFTP,
Webformulare und APIs in einer Plattform mit einheitlichem
Audit-Trail – nachweisbare Compliance für DSGVO, NIS2 und
DORA, attestiert nach BSI C5 Typ 2.

Für: Regulierte Branchen, ISO-27001-zertifizierte Kunden,
Ablösung gewachsener FTP- und Portallösungen.

Fortanix schützt Daten auch während der Verarbeitung durch
Confidential Computing – hardwarebasierte Trusted Execution
Environments, zu denen selbst Cloud-Administratoren keinen
Zugriff haben.

Für: Finanzdienstleister, Pharma und Kunden mit
Schlüsselverwaltung in der Cloud.

OWL sichert den Datenaustausch zwischen Netzwerken
unterschiedlicher Sicherheitsklassifizierung durch zertifizierte
Cross-Domain-Lösungen und verhindert Datenabfluss wie
auch eingeschleuste Angriffsvektoren.

Für: Verteidigung, KRITIS, Energieversorger, Kunden mit strikt
getrennten Netzsegmenten.

SKKYNET sichert industrielle OT- und IIoT-Netzwerke durch
eine Outbound-only-Architektur: eingehende Firewall-Ports
bleiben geschlossen. Über 30.000 Installationen weltweit.

Für: Fertigung, Anlagenbau, Kunden mit Anbindung von
Produktionsdaten an die IT.

easybell verbindet klassische Geschäftstelefonie mit Cloud-
Kommunikation – von SIP-Trunks über Cloud-Telefonanlagen
bis zur Microsoft-Teams-Integration, ohne
Mindestvertragslaufzeit.

Für: Bestandskunden mit auslaufender Anlagenlösung, Teams-
Telefonie-Projekte.

Transfer & Kommunikation
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U N S E R E  H E R S T E L L E R

Aryaka liefert Unified SASE as a Service und vereint
Netzwerk, Sicherheit und Observability in einer Plattform – für
Performance, Agilität und Zero-Trust-Sicherheit weltweit.

Für: Kunden mit internationalen Standorten, MPLS-Ablösung,
Migration von SD-WAN zu SASE.

Corelight verwandelt Netzwerk-Traffic in hochwertige Daten
für Sichtbarkeit und schnellere Incident Response in
komplexen Infrastrukturen.

Für: Kunden mit eigenem SOC, NDR-Projekte, Ergänzung zu
bestehendem SIEM.

Garland liefert Network TAPs und Packet Broker für
lückenlose Netzwerktransparenz – mit Aggregation, Filterung
und Load Balancing, ohne Lizenz- oder Portgebühren.

Für: Jedes NDR-, IDS- oder Forensik-Projekt. Klassische
Ergänzung zu Corelight.

runZero erkennt automatisch alle Assets im Netzwerk – von IT
über OT bis IoT – ohne Credentials und ohne Agents, und
liefert eine stets aktuelle Inventaransicht für Exposure
Management.

Für: NIS2-Betroffene mit Nachweispflicht für ihr Asset-Inventar, OT-
Umgebungen ohne Scan-Toleranz.

Sumo Logic bietet ein cloud-natives SIEM mit Echtzeit-
Bedrohungserkennung, KI-gestützter Untersuchung und
automatisierter Response.

Für: Cloud-lastige Kunden, MSSPs, Ablösung teurer Legacy-SIEM-
Lizenzen.

Network

7



U N S E R E  H E R S T E L L E R

Fortra bündelt Data Security, Offensive Security und Brand
Protection unter einem Dach – von Klassifizierung und
Managed File Transfer über Pentest-Werkzeuge bis zum
Takedown missbräuchlicher Domains.

Für: Breite Einstiegsmöglichkeiten im Bestand – fast jeder Kunde
hat eines der drei Themen offen.

Red Sift schützt die E-Mail-Domain vor Missbrauch: DMARC-
Durchsetzung, BIMI, Überwachung von Zertifikaten und
Erkennung von Marken- und Domain-Imitationen – in einer
Konsole.

Für: Jeder Kunde mit eigener Domain. DMARC steht inzwischen in
jedem Versicherungsfragebogen.

pikered automatisiert Red-Team-Angriffe mit KI: Die Breach-&-
Attack-Simulation ZAIUX Evo liefert realistische
Angriffssimulationen ohne Agents und ohne Whitelisting, mit
Report nach MITRE ATT&CK.

Für: Kunden, die Sicherheitstests laufend statt jährlich brauchen –
und Partner, die daraus einen Service bauen.

Silent Push erkennt feindliche Infrastruktur bereits in der
Aufbauphase durch proaktive DNS-Analyse und Behavioral
Fingerprinting – und stoppt Phishing und C2-Infrastruktur,
bevor Angriffe starten.

Für: Threat-Intelligence-Teams, Marken mit Phishing-Problem,
Finanzsektor.

Hudson Rock liefert Echtzeit-Intelligence aus Millionen
Infostealer-infizierter Systeme und macht kompromittierte
Zugangsdaten sichtbar, bevor sie für Angriffe genutzt werden.

Für: Schneller Gesprächseinstieg – ein Domain-Check öffnet fast
jede Tür.

Threat
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Portfolio-Erweiterung

Wir haben unser Herstellerportfolio deutlich ausgebaut. Neu hinzugekommen

sind Absolute, Aryaka, DriveLock (idgard), easybell, FileWave, Hudson

Rock, Kiteworks, pikered, Red Sift und Sumo Logic.

Neue Büro- und Meetingräume

Seit 2026 stehen uns zusätzliche Räume im Newton zur Verfügung:

Ridlerstraße 57, 80339 München – für gemeinsame Kundentermine,

Workshops und Schulungen. Sitz und Rechnungsadresse bleiben

unverändert die Karl-Theodor-Straße 29a.

Was der Ausbau für Sie bedeutet

Mehr Abdeckung im Bestandskunden

Sie decken mehr Bedarf beim selben Kunden ab, statt ihn für angrenzende Themen an

einen Wettbewerber abzugeben.

Kombinierbare Lösungen

Die Hersteller ergänzen sich technisch: Corelight und Garland, runZero und Sumo

Logic, Kiteworks und DriveLock. Daraus werden Projekte statt Einzellizenzen.

Geschütztes Projektgeschäft

Registrierte Projekte sichern Ihnen Projektpreise und Schutz vor Wettbewerbern im

selben Account.

Technischer und Marketing-Support

Datenblätter, Co-Branding, Präsentationen, gemeinsame Kampagnen und ein fester

Ansprechpartner.

Aktuelles
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1 Portfolio sichten

Herstellerprofile, Datenblätter und Use Cases durchgehen – wir schicken

Ihnen die Unterlagen zu den Herstellern, die Sie interessieren.

2 Kunden zuordnen

Gemeinsames Account Mapping: Wir gleichen Ihre Bestandskunden gegen

das Portfolio ab und markieren die konkreten Ansatzpunkte.

3 Team befähigen

Anmeldung zu Hersteller-Webinaren, NFR-Zugänge, technische Deep-Dives

und eine Produkt-Demo, die auf Ihr Team zugeschnitten ist.

4 Erstes Projekt aufsetzen

Konditionen, Demo-Zugänge und Proof of Concept mit Ihrem Ansprechpartner

klären – auf Wunsch begleiten wir den Kundentermin.

Und danach: gemeinsame Marketing-Aktivitäten

Co-branded Kampagnen, Events, Onepager, Flyer und Präsentationen –

erstellt für Ihre Kunden, nicht als Herstellermaterial mit Ihrem Logo darauf.

So starten Sie
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Ein Zugang, vier Fachbereiche.

Vertrieb, Business Development, Produktmanagement und Presales arbeiten an

einem Standort in München. Schreiben Sie an die zentrale Adresse – Ihre

Anfrage geht direkt an den passenden Ansprechpartner, in der Regel noch am

selben Werktag.

Allgemeine Anfragen info@aqaio.com
+49 89 2000296-10

Bestellungen order@aqaio.com

Zum Aqaio Newsletter anmelden

Webinare, Events, Produktnews und Marktentwicklungen – www.aqaio.com

Kontakt
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www.aqaio.com

Aqaio GmbH

Karl-Theodor-Str. 29a

D-80803 München

Telefon +49 89 2000296-10

info@aqaio.com

www.aqaio.com

Handelsregister

Amtsgericht München

HRB 250809
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